09/02/2009 EXPANSION
Prensa: Diaria Seccion: ECONOMIA
Tirada: 80733 Difusion: 51175 F;afgiha:
Montealto factura 174 millones
i lan de diversificacion
ORERA ZN INGENTZTEA, ZNEIGIA O INFRATSTIIUSTURASY La firma cordobesa presenta por primera vez sus
cuentas consolidadas como holding. Las renovables suponen ya casila mitad de su negocio.
Luis Montoto. Sevill _ ' o
Iuisl.fnontote@g;p::;ijnmm Tiene parkings,
El grupo cordobés Corpora- hoteles y un edificio
cion Montealto ha registrado de cinco plantas en
cifras récords en 2008 gracias el madrilefio barrio
asu politica de diversificacion de Salamanca

de negocio. La firmanacio ha-
ce catorce afos vinculada a la
promocion y la construccion,
una actividad desde la que ha
dado el salto a cinco areas:
energia, infraestructuras, in-
generia, promocion inmobi-
liaria y capital riesgo.

Lasumade todasellas arro-
ja como resultado una factu-
racion que supero los 174 mi-
" llones de euros €] pasado ejer-
cicio, el primero en el que el
grupo ha presentado sus da-
tos consolidados.

“Los ingresos asociados a
las energias renovables —inge-
nieria, infraestructuras y
energia- han supuesto el
45%, mientras que la ejecu-
cion de obra civil es el 15% del
total”, asevera José Antonio
Valle, presidente de 1a ensefia,
quien afiade: “El 60% de
nuestros ingresos procede, en
cualquier caso, de proyectos
que hemos realizado parater-
ceros”.

Estrategia
La filosofia de Montealto se
basa en tres lineas fundamen-
tales. “Reinvertir todos los be-
neficios de la compafiia, bus-
car confinuamente oportuni-
dades de negocio en los secto-
resen losque operay, por tilti-
mo, ser muy eficientes en la
gestién para reducir costes y
aumentar la capacidad de
acometer nuevos provectos”.

Con esta premisa, el grupo
esta llevando a cabo en 2009
unainversion de 350 millones
de euros para desarrollar 50
MW en suelo, 10 mas en teja-
dos yotros 36 edlicos.

Otro de los segmentos en
los que el grupo esta crecien-

doesen patrimonio. En los1il-
timos dos afios Montealto ha
incorporado a su cartera dis-
tintos activos en Madrid, en-
tre ellos, un edificio de cinco
plantas ubicado enla calle Co-
lumela, en el barrio de Sala-
manca, por el que desembolsé
25 millones.

También es propietario del
hotel Los Patos de Bedalma-
dena (Malaga), un tres estre-
llas con 277 habitaciones en el
que invirtié 22 millones en su
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Participa en una red
de colegios
britanicos a través
de su sociedad de
capital riesgo

Ha invertido 6 millo-
nes en 4D en el Glti-
mo afio. La ensefia
tiene un acuerdo con
la Universidad de
Cérdoba para investi-
gar materiales de
construccion y es
miembro de la
Corporacion
Tecnolégica de
Andalucia (CTA).

compra y otros 5,5 para su

rehabilitacion; y posee
parkings y centros de oficinas

en Cardoba, donde esta cons-
truyendo el Hotel Confortel
Gran Capitan.

Junto a estas ramas, “la li-
nea de capital riesgo se ha
constituido en un vehiculo
idoneo para canalizar gran
parte de las inversiones de di-
versificacion de la Corpora-

‘cion”, afirma José Antonio
Valle,

Montealto participa asi al
50% en St. George’s British
School, una red de colegios
britanicos que tiene un im-
portante plan de expansion a
nivel nacional.

Laprimeraescuela empezo
a funcionar en Malaga en el
ario 2000, y en la actualidad
cuenta con 600 alumnos. El
pasado curso ya puso en mar-
cha un nuevo centro en Ro-
quetas de Mar (Almeria), con
un desembolso de 12 millo-
nes.

La firma tiene ahora un
ambicioso plan de crecimien-
to, que pasa por abrir al me-
nos seis nuevas escuelas, en
puntos cono el Campo de Gi-
braltar, Sevillay Madrid.

Su actividad se cierra con
infraestructuras, donde ofre-
cen servicios integrales para
cualquier proyecto construc-
tivo —industria, obra civil o
edificacion- e ingenieria, con
el que “presta servicio al resto
delas areas del negocio indus-
trial”,

Junto a Jose Antonio Valle,
el otro socio del grupo es su
hermano David Valle, Unem-
pefio de ambos accionistas ha
sido “contar con un consejo
consultivo formado por per-
sonalidades de reconocido
prestgio”.

Asi, tiene el asesoramiento
de figuras como Juan Jorda-
no -doctor en Economia por
Desuto que ha sido director
general de Europacy también
del grupo Eulen- y Gorka
Marqués Olarreaga —conseje-
ro delegado de New Winds
Group-.



