elDia

16/07/2010
DE CORDOBA

EL DIA DE CORDOBA

Prensa: Diaria
Tirada: 5019

Seccion: LOCAL
Difusion: 3707

14

Montealto preveé
facturar mas del

60% fuera de

Espana en 2011

Las

iIneas de negocios de la empresa se

basan en energia, infraestructuras y
medio ambiente por todo el mundo

El Dia

La empresa andaluza Montealto
espera alcanzar en 2010 una ci-
fra de ventas de 225 millones de
euros, un 20% mas que en 2009,
afio en que fue de 185 millones
de euros, y prevé que el 40% de
dicha facturacion sea aportada
por su actividad internacional,
un porcentaje que esperan ele-
var al 60% en 2011. En una nota,
Montealto explico que actual-
mente esta llevando a cabo pro-
yectos en Italia, Francia y Esta-
dos Unidos y en 2011 esperan es-
tar presente en Oriente Medio y
Hispanoamerica, tras lo que re-
salto que su apuesta por la inter-
nacionalizacion “es clara en un
momento como el actual, en el
que las empresas espafolas de-
bemos poner el punto de mira
mas alla de nuestras fronteras si
deseamos crecer”, tras lo que rei-
terd que espera que en 2011 mas
del 60% de su facturacion proce-
da delaactividad internacional.

El presidente de Montealto,
José Antonio Valle, abogd por
“exportar la experiencia demos-
trada en nuestras lineas de ne-
gocio; esto es, energia, infraes-
tructuras y medio ambiente, a
otros paises”. La cartera de pro-
yectos de Montealto ascendia en
2009 a 884 millones de euros,
un 22% mas que el afo anterior,
que fue de 692 millones de eu-
ros. De esa cartera, el 62% co-
rresponde a proyectos de ener-
oia, el 35% a infraestructuras y
el 4% restante al area de medio
ambiente.

Asimismo, la compania desta-
co que ha logrado generar em-
pleo, “pese ala coyunturade cri-

sis economica”, de forma que su
plantilla paso de 344 personas
en 2008 a 357 en 2009, mientras
que la estimacion para 2010 es
que el equipo humano de Mon-
tealto crezca a la par que su cifra
de facturacion, en torno al 20%
y supere los 400 empleados.

Por otra parte, Montealto rea-

liza una fuerte apuesta por las
actividades de 1+D, considera-
das “claves en todas sus lineas de
negocio”, de manera que la com-
pafiia inicio en 2009 proyectos
de I+D+iporvalor de seis millo-
nes de euros. Montealto recordo
que desarrolla su actividad en
tres principales lineas de nego-
cio, en energia, infraestructuras
y medio ambiente. De acuerdo a
su plan estratégico, la compaiiia
espera que en cinco anos, lalinea
de energia aporte el 60% de su
facturacion, y las otras dos, un
20%, respectivamente.
En infraestructuras, Monteal-
to desarrolla su negocio en dos
principales lineas de actuacion,
obra civil y edificacion. Lleva a
cabo obras de caracter hidrauli-
co, carreteras, ferrocarriles, ae-
ropuertos y puertos, centros
educativos, sanitarios, hoteles,
oficinas y edificacion singular.
También destaco la especializa-
cion y experiencia demostrada
por Montealto en la construc-
cion de centros educativos. Ac-
tualmente esta construyendo
dos colegios en Madrid con ca-
pacidad para mas de 2.000
alumnos. Ademas, la linea de
medio ambiente fue puesta en
marcha en 2009 y sus principa-
les areas de actividad son trata-
miento y depuracion de aguas,
gestion deresiduos o biomasa.




